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PROGRAMA RESUMIDO

Analise de conjunturas e cendrios nas relagdes internacionais. Aplicagdo de metodologias de active larning, role-
player simulations e MUNs no estudo das tematicas internacionais. Andlise de casos paradigmaticos de
negociagdes internacionais em diferentes conjunturas histéricas e tematicas.

PROGRAMA

- Métodos de active learning e dos Model United Nations (MUN) aplicados nas negociagdes internacionais:
importancia, desenvolvimento historico e funcionamento.

- Regras e procedimento: questdes, mog¢des, modalidades discursivas, tipos de debates e processos de
votacéo.

- Simulagdes politico-diplomaticas: a analise dos Model United Nations, Model OAS, Model League of
Nations.

- Simulagdes econdmicas e comerciais: modelos de simulagdo empresarial e os Model WTO.

- Simulagdes juridicas: a Corte Internacional de Justica (Model ICJ). Analise paradigmatica de cenarios e
conjunturas internacionais: as guerras arabe-israelense, a criagao da ONU, a reforma do sistema financeiro
internacional e da governancga global.
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OBJETIVOS

- Analisar a importancia e a aplicabilidade de metodologias de active learning no estudo das negociagdes
internacionais;

- Compreender o planejamento e o desenvolvimento de negociagbes internacionais através do exercicio de
simulagdes negociais;

- Fornecer ao aluno, mediante a simulacdo reiterada de negociagdes internacionais, insumos teoricos e
técnicos para uma melhor compreensdo em torno das complexidades e desafios das negociagdes
internacionais levadas a cabo pelos mais variados agentes internacionais;

- Analisar de forma critica a interagdo entre os mais variados atores e processos de uma negociagao
internacional

METODOLOGIA

Apresentacgao expositiva e dialogada, analise de casos paradigmaticos, simulagio de realidades negociais (Role-
play simulations/MUNSs).

CRITERIO DE AVALIAGAO

Leitura e discussao de bibliografia indicada, participagdo nas atividades praticas negociais e avaliagbes escritas.

P1: 50% Simulagéo de negociagdes internacionais + 50% Dossié de analise critica
P2: 50% Simulacao de negociagdes internacionais + 50% Dossié de andlise critica

P3: Avaliacao escrita.
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